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Ich brauche alle
Hande auf dem Hof.
Wie soll ich da
noch einen
Laden fiithren?

66

Wie kann ich ohne
grofien zeitlichen
und finanziellen

ool B [nvest meine Produkte

SR verkaufen?

e

Ich habe keine Zeit,
jeden Tag die Bestdnde
in meinem Laden zu

kontrollieren.
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Das Prinzip ist einfach:

Du bist flexibel. Du bist unabhangig.

Als Verkaufsbox oder klassisches Du entscheidest, ob Deine
Ladengeschaft — unser System Kunden selbststandig ein-
ist sehr flexibel und kann fur <aufen oder ob Du an aus-
nahezu jede Art von Verkaufs- gewahlten Tagen selbst im

stelle Ubernommen werden. | aden stehen mdéchtest.

Du brauchst nur vier Wande, eine
Tur, einen Stromanschluss und
schon kann’s losgehen.
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LOKBEST VS. AUTOMAT

Kosten

Wartung

Bestand

Verkauf nach Gewicht

Verpackungsgrol3e

Verkauf von gekuihlten und ungekihlten Produkten
Zahlungsoptionen

Einkaufserlebnis

711
|

e

niedrige Einstiegskosten

automatisierte Software-Updates

Du und Deine Kunden sind immer
informiert, was gerade vorratig ist

volle Flexibilitat

keine Einschrankungen

Individuell durch

Ladengestaltung losbar

PayPal, SEPA, Kreditkarte oder
Barzahlung via App

modernes Einkaufsfeeling
im Laden

~

] ]

hohe Anschaffungskosten

Hardware muss gewartet werden

Deine Kunden erhalten keine
Infos zur aktuellen Verfigbarkeit

Gewicht muss vordefiniert werden

Einschrankung aufgrund von
Fachgrol3e

keine unterschiedlichen
Kdhlungsoptionen

Barzahlung, z. T. Kartenzahlung

Produkte im Automaten, wenig
Einkaufsfeeling

LOKAL DAS BESTE

LOKBEST Skt




SO FUNKTIONIERT'S FUR DICH

In 3 Schritten

zUu deinem
1 HOFLADEN [Lokbest Store

| -

von Lokbest fiir -/Q\-
} den Zutritt
installieren
°((e]
7 = °

2. 3.

QR-Code-Reader

CONTAINER
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Produkte anlegen QR-Code am
und Preisschilder Verkaufsort
generieren anbringen
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DEINE VORTEILE

IM UBERBLICK

gunstig
geringe
Einstiegskosten

einsparend
Direktvermarktung
mit minimalem
Zeitaufwand und
ohne Personal

ubersichtlich
Verkaufe und Buch-

haltung auf einen
Blick

benutzerfreundlich
einfaches Verwalten von
Sortiment, Gutscheinen
& Offnungszeiten

aktuell
Echtzeit-Nachricht
uber die Bestande

detailliert
Infos Uber das
Kaufverhalten

skalierbar
System fur alle Verkaufs-
Modelle Ubertragbar

LOKAL DAS BESTE

LOKBEST Skt




KOSTEN PRO MONAT

monatliche Pauschalverglitung fiir das System 119 EUR

QR Code Lesegerit kostenlos

monatliche Gebuhr: 2 % des Netto-Umsatzes

1 Jahr Vertragslaufzeit; 3 Monate Kiindigungsfrist

LOKAL DAS BESTE

LOKBEST Sk




SO FUNKTIONIERT’S
FUR DEINE KUNDEN
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LOKBEST Skt




langer geoffnet
Mo —-So rund

um die Uhr
einkaufen

einfach informiert
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-vertigbarkeiten

KU N D E N IM g " }_ | _ oer App einsehbar
UBERBLICK - NA\, \&)

=
I:'bsoEPA flexibel

diverse Zahlungsmog-
lichkeiten mit direkter
Zahlungsabwicklung




WIR NUTZEN BEREITS
DIE VORTEILE
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Spontan hat mir der einfache Aufbau
Scanner, Handy, QR-Codes) gefallen.

Neben der Einfachheit des Systems i
begeistern mich vor allem die
Kompetenz und die sehr kurzen
Reaktionszeiten des Lokbest-Teams.
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OLAF HOLZER
Oberberger Ladle

LOKAL DAS BESTE

LOKBEST Sk




PLANUNG LEICHT
GEMACHT.

66

Mit der Softwareldésung von Lokbest
erreichen wir unsere Kunden rund
um die Uhr, ohne dauerhaft mit
Personal vor Ort zu sein.

Das Befiillen der Regale kann sehr
gut von unserem Lager aus geplant
werden, da die Bestdnde alle
erfasst sind.

FAMILIE HERMANNS
Inhaber EGAU-SHOP 24

LOKAL DAS BESTE

LOKBEST Sk




LOKAL DAS BESTE

LOKBEST Sk

Wir unterstitzen
Dich bei der Direkt-
vermarktung Deiner

Produkte.

DU MOCHTEST
MEHR ERFAHREN?

MYRIAM KIM HABER

geschaftsfilhrende Gesellschafterin
Marketing & Vertrieb

@ myriam@lokbest-store.com
s 08272/807-465
0151/22580517

www.lokbest-store.com

Hettlinger Stral3e 9
86637 Wertingen



